El BME Growth cierra
un buen mes y espera
el verano con optimismo

El mes pasado se registraron nueve subidas, entre ellas la
de Enerside, que se disparé un 28,63%, y solo tres caidas,
incluida la de Lleida.net tras sus buenos resultados.

Alex Soler.

ayo ha sido un buen mes en los mercados
M espafioles. A un Ibex al alza se le suma un

BME Growth tefiido de verde. Parece que
los inversores vuelven a confiar en las compafifas
tras las caldas derivadas de la inflacién y la crisis
provocada por la Guerra de Ucrania. Los valores em-
piezan a estabilizarse y a sumar de nuevo y prueba
de ello son las siete compafiias que terminaron el
mes en verde, por solo tres en rojo. Ademas, algu-
nas subidas fueron significativas y aunque alguna
caida fue importante, generalmente son menos im-
portantes.

Contaba Joatham Grange, consejero delegado de
Enerside Energy (ver pagina 17), a elEconomista que
estan notando una correccién después de las com-
plicadas semanas vividas por la Guerra de Ucrania.
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Evolucion de las empresas catalanas del BME Growth durante el mes de mayo
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Esta es la sensacion dominante en el BME Growth
con, de menos a mas, Parlem Telecom, Vytrus Bio-
tech, Solarprofit, Grifié, Holaluz y Enerside Energy
subiendo. De hecho, la compafiia capitaneada por
Grange fue la que mas mejoré el mes pasado, dis-
parando su cotizacién un 28,63% hasta los 6,74 eu-
ros por accion. El resultado es una capitalizacion
bursatil de 251,57 millones de euros, con lo que su-
pera a Holaluz, que subié un 7,58%, y se posiciona
como la catalana més valiosa del mercado. Holaluz
alcanza los 242,93 millones de euros de valor total
con las acciones cotizando en los 11,35 euros.

Paralelamente, Parlem Telecom subid un 1,37%, de-
jando su valor total en los 95,24 millones de euros
y Viytrus Biotech lo hizo en un 2,94%, con lo que que-
da valorada en los 24,90 millones. Por encima me-
joraron Solarprofit, un 3,33% hasta los 9,30 euros
por accién, con lo que estd valorada en 182,54 mi-
llones de euros; Grifid, un 6,06% hasta los 2,10 eu-
ros por accién; y Kompuestos, un 8,57% hasta los
1,90 euros.

En el otro lado, en rojo, cerraron Agile Content, Pan-
gaea Oncology y Lleida.net. La primera perdié un
0,35% de su valor hasta los 5,74 euros por accién,
manteniéndose con 120,80 millones de euros de ca-
pitalizacién total, mientras que Pangaea Oncology
se dejo un 2,87%, fijando sus acciones en los 1,69
euros. Su valor se queda en los 38,44 millones de
euros. Lleida.net, finalmente, que cerré "el mejor tri-
mestre en ventas” de su historia (ver pagina siguien-
te), cayé un 9,25% hasta los 3,88 euros por titulo.
Su valor total se reduce hasta los 62,19 millones.

La cronica del BME Growth
|
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Inversiones

Holaluz, la tecnoldgica verde catalana que cotiza en
el BME Growth desde noviembre de 2019, anuncié
en mayo la adquisicién de los 6.500 clientes domés-
ticos de la cartera de OVO Energy Espafia. Esta ad-
quisicion respalda el crecimiento de la cartera de
supply de Holaluz formada actualmente por 386.540
clientes a cierre 31 de marzo. OVO Energy Spain es
una subsidiaria de OVO Energy, una de las mayores
eléctricas independientes de Europa con sede en el
Reino Unido y que trabaja, del mismo modo que Ho-
laluz, para transformar el sector de la energfa con
una electricidad méas verde. Esta tercera operacion
de adquisicion se produce ocho meses después del
anuncio de la compafifa en septiembre pasado de

Holaluz adquiere la cartera de clientes de Ovo Energy Espaiia

su plan de adquisicién de compafiias comercializa-
doras como parte de su estrategia de consolidacién
del sector. Holaluz ejecutd la primera compra en di-
ciembre de 2021 seguida de Fusiona Energia en ene-
ro de 2022. OVO Energy Espafa es la tercera del
plan de M&A previsto por la compafifa.

Estas operaciones permiten a Holaluz dar un paso
mas en su objetivo de liderar la transformacién ener-
gética impulsando un modelo basado en la genera-
cion distribuida que creara la mayor comunidad de
energia verde del sur de Europa a través de conec-
tar a los clientes domésticos a la energfa verde y
transformar sus tejados en energfa renovable.

Energia

SolarProfit, compafiia de energia solar fotovoltaica
con mas de 15 afos de experiencia, ha reforzado
su presencia en Castilla-La Mancha con la apertu-
ra de una nueva delegacién en Toledo, que ha su-
puesto una inversién de 150.000 euros. Las insta-
laciones de la compafifa catalana cuenitan con una
superficie total de 450 metros cuadrados, de los
cuales 400 estan destinados a almacén y los 50
restantes corresponden a oficinas. Una nueva de-
legacion que se suma a las otras 13 de que dispo-
ne la compafifa, en la que se alcanzara una planti-
lla de 25 personas antes de mediados de afio. So-
larProfit actualmente cuenta con 14 delegaciones

SolarProfit se expande en Espafia con una nueva delegacion

en todo el territorio nacional. Este afio ha abierto
cuatro delegaciones en Catalunya (Mataré, Santa
Maria de Palautordera, Girona y Tarragona), y una
en la Regién de Murcia, ademas de la de Toledo en
Castilla-La Mancha, en linea con sus perspectivas
de expansién para 2022. La compafifa, siguiendo
los objetivos fijados en su Plan Estratégico, prevé
ampliar su presencia en Espafia y abrir entre seis y
ocho delegaciones a lo largo del presente gjercicio.
A finales de 2021, la compafifa contaba con ocho
delegaciones, y con las aperturas realizadas desde
inicios de 2022, ya se han alcanzado seis de las ocho
delegaciones nuevas previstas.

Comunicaciones

Las ventas de Lleida.net registraron un incremento
del 31% en el primer cuarto del 2022 respecto al mis-
mo periodo del afio anterior y ascendieron a 5,21
millones de euros en “el mejor trimestre en ventas”
de su historia, segun la empresa. Las ventas repre-
sentan un crecimiento de 1,2 millones de euros fren-
te a los 3,9 millones de euros registrados en el pri-
mer cuarto del 2021, seguin informé la compafia en
un comunicado. "Estos resultados reflejan que la
compafiia, ajena a los ruidos de sables del merca-
do, contintia creciendo como lider de mercado en
nuestra industria, ganando dinero trimestre a tri-
mestre y aportando valor a clientes y accionistas’,

Lleida.net logra “el mejor trimestre en ventas” de su historia

apunto el consejero delegado y méximo accionista
de la empresa, Sisco Sapena.

La tecnoldgica asegurd que todas las lineas de ne-
gocio observaron crecimiento a doble digito duran-
te el periodo y que su linea Saa$ (software as a ser-
vice) "reflejé una total consolidacién, con un creci-
miento del 36%, 0 563.000 euros, en los primeros
trimestres del afio”. El peso de la linea Saas alcan-
za ya el 41% de las ventas totales de Lleida.net, se-
gun los datos de la empresa tecnoldgica que coti-
za en el indice OTCQX de Nueva York, en el BME
Growth y en el Euronext Growth en Paris.
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JOATHAM GRANGE

Consejero delegado de Enerside Energy

“Para 2025 tendremos 1.000 MW en construccion

Yy operacion para gestién propia”

Joatham Grange, consejero delegado de Enerside Energy, repasa el rendimiento de
la empresa tras sus primeras semanas en el BME Growth, explica por qué se debe
apostar por las renovables y anticipa los planes de la compaiiia de cara a los proxi-
mos afios, donde quieren consolidar su liderazgo y su estrategia de negocio.

Por Alex Soler. Fotos: eE

¢C6mo han sido las primeras semanas de
Enerside Energy en el BME Growth?

Salimos en un momento muy complicado,
en medio de la Guerra de Ucrania. Las pri-
meras jornadas fueron duras porque la bol-
sa caia. Lo que hemos visto los tltimos di-
as es que hay un repunte porque entiendo
que se va corrigiendo la caida de los prime-
ros dias y porque hemos presentado resul-
tados y hemos cumplido las expectativas.

Las renovables son un valor refugio desde
el punto de vista del conflicto porque todo el
mundo se ha dado cuenta de que hay que
hacer el cambio para ser autosuficientes en
la medida de lo posible.

¢Cudles son los objetivos de la empresa a
nivel bursatil?

Creemos que la accion recogers el creci-
miento de la compafifa. Ira corrigiendo, cla-
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ro, pero nuestra tendencia es ascendente.
Cuantos mas activos tengamos de gestién
propia, méas capacidad tendremos para ge-
nerar mas ebitda y esto es algo que al in-
versor le gusta mucho. Estamos prepara-
dos y tenemos la financiacién para hacer-
lo. De bolsa esperamos que recoja este cre-
cimiento y estamos convencidos de que
ser3 as.

¢Invertir en renovables es un valor seguro?
Efectivamente. Esto no lo discute nadie.
Luego tienes que ver qué compafifas es-
tan mejor preparadas para recoger los fru-
tos de lo que viene y nosotros nos hemos
estado preparando para ser una de ellas y
creo que lo somos. El contexto actual lo
manda. Nadie se plantea que el modelo
que tenemos desde las Gltimas décadas
sea el bueno. Muchisimos paises tienen
planes muy ambiciosos que pasan por de-
jar de depender de los combustibles con-
vencionales.

“Uno de los motivos de la salida a bolsa
era conseguir financiacion para construir
Yy operar nuestros propios parques”

B
“Absolutamente nadie se plantea
que el modelo energético actual basado
en los combustibles fdsiles sea el bueno”

¢Como esperan que sea 2022 a nivel de ne-
gocio?

En 2021 cerramos cumpliendo los objetivos,
doblando la facturacion del afio anterior, con
ebitda positivo. El afio lo acabamos con 126
MW en construccién para terceros repartidos
con Brasil, Chile.., y en lo que llevamos de 2022
hemos ganado 30 MW adicionales. Esto nos
reporta una cartera de contratos de mas de
45 millones, de los cuales tres entraron el afio
pasadoy el resto en los préximos meses. Di-
jimos que acabariamos 2022 con més de 40
millones de facturacion y tres de ebitda y creo
que estamos cémodos con estas cifras por-
que vamos a muy buen ritmo.

¢Como trabaja Enerside toda la cadena de
valor de la energia solar?

Ya tenemos parques que estamos desarro-
llando y que tienen permiso para acumula-
cion. Es algo que ya estamos desarrollando

porque es bueno y las renovables se carac-
terizan por no ser gestionables. Una planta
con baterias te permite gestionar la energia.
Estamos dando pasos muy claros y cada vez
va a ir a mas. Enerside quiere liderar porque
tenemos un impacto global, tenemos un mo-
delo de negocio muy definido: desarrollar los
parques desde muy al inicio conociendo muy
bien los proyectos y tenemos la capacidad
de construir, operar y mantener parques. El
cambio mas importante es que hemos pa-
sado a ser propietarios de algunos de estos
parques.

¢Por qué marca la diferencia ser un opera-
dor independiente?

Este era uno de los motivos de salir a bolsa,
tener la financiacion para construirlos y ope-
rarlos. El objetivo es claro, en 2025 tener
1.000 MW en construccion u operacion, pa-
ra 2023 serfan 330 MW, todo esto son pro-
yectos ya en desarrollo. Tenemos mas de
4.500 MW en desarrollo y de esos nos que-

daremos 1.000 hasta 2025. Esto es una ba-
se de crecimiento enorme. Se concentraran
en Italia, donde hemos adquirido varios pro-
yectos este afo, Espafia, Brasil y Chile. Siem-
pre manteniendo que ninguna geograffa pe-
se mas de un 30%. Diversificarnos es una de
las claves de nuestro éxito. Ningun proyec-
to de manera singular debe pesar méas de un
15%, asf los riesgos se mantienen bajos, al-
go que nos da confort y flexibilidad indepen-
dientemente de lo que pase en algin merca-
do. Esta estrategia nos est4 funcionando
bien de momento.

Es una manera de conseguir ingresos recu-
rrentes...

Exacto, vendemos proyectos y vendemos
energia. Queremos ahondar en eso. Nuestro
crecimiento est4 siendo muy fuerte porque
estamos consolidando nuestra voluntad de
ser operador independiente de energa.




